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格日勒市场支持政策说明
· 政策有效期
自2010年6月1日起开始实施

· 实施范围
适用于山东省格日勒各级加盟商（试行）
· 市场支持政策
1、 开店支持

1、 选址评估：专业团队协助加盟商进行店面商圈调查、自然环境、人文环境、店面硬件条件、装修效果等评估。
2、 营建协助：在装修规划、营建指导、工程施工、物资计划、现场监理验收等方面提供全面的协助。
2、 物料支持

1、 免费物料：根据加盟商级别、加盟店的面积和实际需求，提供500-2000元不等的物料支持；另外免费提供授权牌、形象牌匾和供应商“三证”。以20－40平米加盟店为例，免费物料支持如下：
	编号
	物料名称
	物料介绍
	单位
	数量

	1
	购物袋
	专用食品塑料袋
	个
	2000

	2
	X展架
	展示产品所用、公司形象等
	个
	1

	3
	挂旗
	加盟店内房顶装饰旗
	个
	20

	4
	围裙
	店员专用围裙
	个
	2

	5
	胸牌
	店员专用胸牌
	个
	5

	6
	海报
	品牌形象、产品宣传等海报
	副
	3

	7
	指导光盘
	指导手册、产品介绍等
	张
	1

	8
	内蒙古歌曲光盘
	音频视频宣传资料，震撼之作
	张
	3


2、 物料供给：常年提供常用物料，如：塑料袋、包装箱等，以印刷价格供给；
3、 策划支持

1、 方案策划：总部提供开业策划、营销策划、广告宣传、促销宣传、公益活动等促销方案，设计相关促销品，同时，针对店面经营发展的不同时期推出相应的策划宣传，提升店面形象，扩大品牌知名度。
2、 物料设计：总部随时为加盟者免费提供各种物料设计支持，如名片、开业宣传单页、产品宣传单页、横幅、LOGO不干胶、路侧标旗等，印刷费用由加盟商自行承担。
4、 开业支持
1、 活动策划：格日勒总部根据加盟店实际情况，提供《开业策划方案》，并给予相关指导；服务响应时间：加盟店提出申请后3个工作日内提供；
2、 人员协助：开业活动期间，格日勒总部会派专业培训讲师进行产品陈列，产品定价，产品促销的培训和指导，跟踪开业运营情况，提供咨询意见。服务响应时间：加盟店提出申请，格日勒总部在开业前1-2天派专人服务；
5、 培训支持
1、 开业培训：总部在开业前对加盟店给予一对一的协助支持，帮助加盟商进行员工招聘和营业培训。
2、 日常培训：总部提供《产品手册》、《运营指导手册》、《员工管理手册》、《格日勒规章制度手册》、《格日勒盈利模式》等标准文档，并根据加盟店的日常需求派专业培训讲师提供上门培训指导服务。
6、 运营支持

公司督导团队根据加盟商经营状况的需求，不定期到现场提供实地及时的营销支持与经营管理指导，同时进行市场监管，实行区域保护政策。
1、 营销支持：总部将根据加盟商和店面所在地区的市场情况，提供完整的一对一开业营销、业务提升、营业评估等方案，开展目标市场调研、产品价格定位、制度建立、管理培训等系统的工作。
2、 经营指导：提供全方位的运营支持，在可行性分析、盈亏平衡分析、人员管理、成本控制、产品质量管理等运营方面保障365天24小时互动指导。
3、 区域保护：加盟店在各县市限额加盟，实施区域保护政策，规范市场秩序。
7、 广告支持
1、 总部广告支持：自2010年5月份开始，格日勒总部将在山东省级报刊、省际动车、交通电台等媒体投放广告，进行品牌推广；同时根据区域特征、消费习惯进行产品宣传；
2、 加盟商广告支持： 鼓励加盟商在当地有影响的媒体投放一定的广告宣传，格日勒总部将根据各级加盟商的实际需求，提供相应的设计文案并提供部分产品以资奖励；届时由加盟商提申请，市场管理部审批。
8、 退换货支持
加盟商首次进货，出现滞销现象且保质期尚余1/3以内时间且包装没有破损的商品，按照30%比例进行调换同款或他款其他商品，因商品调换产生的运费由乙方自行承担。非首批提货产品正常运营后货品按照厂家换货相关政策执行，详情请咨询格日勒产品部。
9、 销售奖励支持
格日勒将根据加盟商年销售额情况，以产品的形式对加盟商进行返点，具体返点数额届时由加盟商提申请，市场管理部审批。‘
格日勒山东市场管理中心 
2010年5月25日 
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